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Duros INICI0S
El proyecto Ticnux nacié como
respuesta particular al mercado
basado en la venta de licencias

«En realidad, Ticnux na-
cié porque el programa
que utilizaba para mi pro-
yecto de fin de carrera
—basado en un sistema
operativo con licencia—
me dejé ‘colgado’ y tuve
que recurrir, como solu-
cién de urgencia, a otro
programa basado en el
software libre con el que
pude desarrollar sin pro-
blemas todo el trabajo».
Asi explica Radl Garcia
cémo fueron los comien-
zos de su idea de nego-
cio.

El proyecto surgi6 hace
dos afios y, segin explica
el joven empresario, «se
plante6 como una res-
puesta particular a un
mercado laboral que no
valoraba suficientemente
a los nuevos titulados y
que estaba anclado en la
venta de licencias de soft-
ware».

Eva Sanchis
Valencia

i gran parte del éxito de

una idea de negocio es

la formacién del que

la lleva a cabo, otra

muy importante es la
fe que se tiene en el proyecto.
Raul Garcia y Javier Martin son
dos emprendedores con ideas de
negocio basadas en el desarrollo
de software aplicado a necesida-
des muy diferentes, ambos estan
profesionalmente preparados y
los dos creen firmemente que
sus proyectos pueden beneficiar
a cuantos participen en €l.

Ratil Garcia forma parte de esa
minoria que se atreve a plantarle
cara a los grandes. Su compaiia,
Ticnux Servicios Informéticos
Profesionales ofrece alas empre-
sas la posibilidad de no tener que
pagar licencias por el sistema
operativo que utilizan ni por los
programas que necesitan.

«Tras familiarizarme con el
sistema operativo Linux me deci-
di a plantearlo como un buen ins-
trumento para las empresas. Ob-
servé que cumplia las mismas
funciones que Windows, tenia
menos fallos, era mas facil de
adaptar aloque se necesitaba, por
muy especifico que fuera, mucho
mads dificil de infectar por los vi-
rusdeinternet y, encima, no habia
que pagar por lalicencia», explica
Garcia. Sin embargo, ésta no es
una tecnologia nueva. «Hace 20
afios, en Estados Unidos, el pro-
gramador informdtico Richard

Stallman desarroll6 la licencia GPL
con laque se proponian cuatro liber-
tades: ver el cddigo fuente de progra-
macién, modificarlo, distribuirlo y
adaptarlo alas necesidades del usua-
rio, y de ahi aparecieron sistemas
operativos libres como el Linux»,
afiade.

En aquel entonces era dificil en-
contrar programas basados en esta
licencia, sin embargo hoy y, segiin
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Garcfia, «existen muchisimos pro-
gramas que son perfectamente com-
patibles con este sistema operativo
libre y que cumplen las mismas fun-
ciones, incluso mas especializadasy
conmenos riesgo que el yaconocido
Windows, para el que si se precisa
licencia, con el consecuente ahorro
que eso supone para laempresa».
Ticnux ha sido galardonada en la
tltima edicién de premios Bancajaa

Nuevas alas para el software libre

ABARATAR COSTES, PERSONALIZAR APLICACIONES Y CONQUISTAR SOLUCIONES PARA LAS NUEVAS NECESIDADES QUE EL MERCADO PLANTEA SON
CLAROS OBJETIVOS DE LOS EMPRENDEDORES QUE UTILIZAN LA INFORMATICA SIN LICENCIAS COMO HERRAMIENTA CLAVE DE SU PROYECTO EMPRESARIAL

Jovenes Emprendedores aligual que
la firma Almira Labs, puestaen mar-
cha por Javier Martin y Juan José
Olmedilla. «Nosotros trabajamos
para crear nuevas aplicaciones en el
entorno de las redes de comunica-
cién convergentes, es decir, ahora
existen las redes de telefonia fija por
un lado y de mévil por otro, ademads
de la de datos, delaADSL... y todo
un conglomerado de tecnologias que

«Sinequipo hay pocas opciones de €xito»
Javier MarrTiN / Socio de Almira Labs

poquelaejecuta.

-¢ Lo mas dificil de ser emprendedor?

-Mantener la constanciay la confianza en ti mismo
yentuidea. Hay una cierta travesia del desierto hasta
demostrar que laidea original es viable como empre-
sa, que son dos cosas muy distintas. Emprender sig-
nifica transformar unaidea en un negocio viable, hay
que entender que una idea por si misma no tiene gran
valor hasta que tiene un modelo de negocio y un equi-

- Qué resultamds gratificante?

-Poder decidir por nosotros mismos y hacer las
cosas bien, conforme a los principios de la Ingenierfa
del Software y de la Calidad, sin cortapisas comercia-
les o de otro tipo, como ocurre con frecuencia en la
industria. Poder ofrecer un entorno de trabajo profe-

sional y motivador que
nuestra gente valora
enormemente y que,
ademds, ellos pueden
ayudar a crear y mejo-
rar cada dia. Nuestra
forma de trabajo es
muy distinta a la co-
mun de laindustria informética.

-Y ;encuanto al trabajo en equipo?

-Esimprescindible. No es posible hacer algo por ti
mismo, necesitas contar con gente vilida y compro-
metida, respetar su profesion y hacerles participar en
laideade negocio. Sinotienes un equipo, tienes pocas
posibilidades de éxito.

BancajaFll

dentro de unos afios converge-
rdn», explican. Llegar a esta si-
tuacién significard crear unos
nuevos servicios que se progra-
mardn segin unos estdndares
tecnoldgicos que ahora se utilizan
para los buzones de voz, «como
los sms y una serie de servicios
afladidos al valor de lared, que es
comunicarse», anade Martin.

Crear esos servicios, segtin el
joven fisico, es muy complicado,
«pero nosotros proponemos len-
guajes propios de programacién
a partir de un sistema estdndar
internacional sobre el que vamos
a programar. Estd basado en
JAVA, que es un lenguaje abierto
y que facilitard muchola creacién
de esos servicios, ademas de con-
seguir que sean mas econémicos
y las operadoras puedan reducirel
tiempo que tardan en sacar nue-
vos productos al mercado». Se-
gun ellos, esto hard que las em-
presas de telecomunicaciones
puedan competir no solamente en
precios sino también en catdlogo
de servicios. «Nosotros ofrecere-
mos herramientas para que ese
desarrollo seamas rdpido, menos
costoso y, ademds, surjan ideas
mucho mas innovadoras», con-
cluye Javier Martin.




